N Cdamara
‘ Comercio
) ) Cuenca

PROGRAMA:

Programa de Importaciones:
De principiante a experto
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Justificacion

Importar ya no es un sueno lejano: es una oportunidad real para crecer,
iInnovar y competir.

Este programa te guia paso a paso para que entiendas el proceso, tomes
decisiones seguras y evites errores costosos. Aprenderas a identificar
proveedores confiables, calcular costos reales y manejar la logistica hasta que
tu producto llegue a tus manos.

Si buscas expandir tu negocio y abrirte al mercado global, este curso es tu
punto de partida.
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02 Objetivos

General:
e Comprender y ejecutar el proceso completo de importacion de manera
segura, eficiente y estrategica.

Especificos:

e Entender las normas, requisitos y pasos clave de una importacion.
e Aplicar habilidades practicas para importar desde cero sin errores.
e Gestionar proveedores internacionales de forma efectiva.

e Calcular costos reales y tomar decisiones informadas.

e Conectar con expertos y otros nuevos importadores.



03 Perfil de Participantes

e Empresarios y emprendedores que buscan mejorar su efectividad en
negocios internacionales con proveedores de China, EE. UU., Panama,
Colombia y otros mercados.

e Duenos de negocio que desean aumentar margenes e ingresar a NUevos
mercados importando productos unicos y de alta demanda.

e Estudiantes de Negocios, Comercio Internacional y carreras afines
interesados en adquirir conocimientos practicos sobre importaciones.
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Planificacion Estratégica

e Panorama general de la dinamica del comercio internacional.
e Mercados de origen China, Estados Unidos, Panama, Colombia.
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e Regimenes Courier y consumo. .
e Determinar productos y mercados de interés.
e Regulaciones comerciales y su cumplimiento.
e Actores clave en el proceso de importacion.
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Creacion de realaciones con proveedores efectivos

e Productos a importar, costeo y punto de equilibrio.

e Seleccionar proveedores internacionales confiables.

e Estrategias de negociacion para lograr condiciones favorables.

e Cultivar asociaciones a largo plazo para el crecimiento empresarial sostenible
Acuerdos comerciales con proveedores.
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Preparando la operacion logistica

e Documentos de comercio exterior.

e Analisis, revision y correccion de documentacion internacional.

e Cotizacion de operadores logisticos y eleccion de medio de transporte mas
conveniente.

e Preliquidacion de impuestos.

e Lead time y operacion logistica.

e Analisis de requisitos previos para importacion.
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Inicio de operacion, nacionalizacion y entrega

e Coordinacion logistica con proveedores Consolidacion de varios proveedores.
e Llegada a Waterhouse en China de carga vy registro fotografico.

e Inicio de operacion logistica

e Seguimiento operacional y notificaciones automatizadas
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06 Material y contenido exclusivo

e Memorias por sesion de trabajo (4 entregables PDF)

e Matriz para costeo de producto (entregable editable)

e Matriz para proyeccion de compra producto (entregable editable)

e Guia para importaciones exitosas (entregable PDF)

e Apoyo, seguimiento, interconsultas y mentoria entre sesiones

e Cupo asegurado para la importacion grupal del mes en curso

e Notificaciones automatizadas y tracking de operaciones

e Cupo para participar en futuras importaciones grupales Coordinacion logistica
con proveedores

e Certificado avalado por la Camara de Comercio de Cuenca

e 9 horas de capacitacion.
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06 Duracion y Modalidad

e Duracion total: 9 horas incluye certificado avalado por la CCC
e Modalidad: Hibrida

e Fechas:
Jueves 26 de febrero (presencial)
Jueves 5 de marzo (virtual)
Jueves 12 de marzo (virtual)
Jueves 19 de marzo (presencial)
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07 Inversion Comercio

Socios CCC: NO SOcCios:

$115+ IVA $135+ IVA

Descuentos

e - 5% Si te inscribes HASTA el 12 de febrero.
e Grupos de 3 o0 mas personas: -5% adicional
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) 0984885512

. WWW.Cadmalracuenca.Ccom

<

cursos@camaracuenca.com

Federico Malo 1-90 y 12 de abril
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